
Kurzbiographie – Stefan E. Auer

Herr Stefan Emil Auer ist Inhaber und Gründer der SMARTsource
Unternehmensberatung und ist in dieser Funktion für das komplette
Beratungsgeschäft verantwortlich. 

Vor seinem Start mit SMARTsource war Herr Auer mehrere Jahre als
Director Marketing & Communication der Imagnos AG (ehemalige
CSK Software AG) tätig. Für das Software-Unternehmen hat er die
Bereiche Marketing und Öffentlichkeitsarbeit aufgebaut und war
maßgeblich an der Neupositionierung des Unternehmens als
Lösungsanbieter beteiligt. In dieser Position war er für die gesamten
Marketing- und PR-Aktivitäten und deren Umsetzung in den
Zielmärkten Deutschland, Österreich, Schweiz, Luxemburg, Spanien,
Singapur, Japan und UK verantwortlich. Davor war Herr Auer als
Leiter Marketing der P&I AG und als Manager Marketing &
Communication der META Group AG (heute Gartner) tätig. Er baute
für das IT-Analysten-Unternehmen die Bereiche Presse/PR,
Events/Konferenzen & Marketing für die D/A/CH-Region auf.
Abgerundet wird die Zeit bei META Group durch intensive Erfahrung
im Vertrieb. Weitere berufliche Stationen waren die Techem AG und
die Schiedel GmbH, wo Herr Auer verantwortliche Funktionen im
Produktmarketing inne hatte.

Insgesamt kann Herr Auer auf über 12 Jahre Erfahrung im
internationalen Marketing und PR von erklärungsbedürftigen
Produkten und Dienstleistungen zurückgreifen. Die Bandbreite der
Aktivitäten und Maßnahmen umfasst dabei sämtliche Aspekte des
Marketing-Mixes (ATL, BTL) und der Öffentlichkeitsarbeit. 

Der von Herrn Auer vertretene Beratungsansatz zeichnet sich
einerseits durch einen sehr engen Geschäfts- und Kundenbezug und
andererseits durch eine Kombination aus fundierter Konzeption und
pragmatischer Vorgehensweise in der Umsetzung aus.

Herr Auer ist diplomierter Wirtschaftsingenieur (FH) mit
Schwerpunkt Marketing.

------------------------------------------------------------

Das Beratungsangebot von SMARTsource konzentriert sich auf die
Themengebiete Kommunikation, Marketing und Öffentlichkeitsarbeit/PR für
Unternehmen im B2B-Umfeld. Weiter Informationen unter:
 www-smart-source.de 
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